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INNOVATIONEN UND WACHSTUM
NACHHALTIG FINANZIEREN

Die Fitnessbranche befindet sich in einem stetigen
Wandel. Ob es sich um Premiumclubs oder kosten-
glnstige Studios handelt, die Betreiber missen ste-
tig fur neue Angebote sorgen. Zudem zahlt oftmals
nicht nur der Preis fUr Fitnessinteressierte, vielmehr
spielt die Qualitat des Angebots eine zentrale Rol-
le. Wer seine Mitglieder langfristig fur das eigene
Studio begeistern und sogar Neukunden gewinnen
will, muss daher mit der Zeit gehen. Zudem bedarf
es nicht nur der finanziellen Basis fur Wachstum,
angesichts des groBen Wettbewerbs kommt es
immer mehr auf Innovationen an. So kénnen sich
Studios beispielsweise mit interaktiven und web-
basierten Angeboten besser im Markt positionieren.
All dies muss jedoch finanziert werden. So ist es
nicht verwunderlich, dass viele Betreiber nicht alle
Gerate kaufen, sondern auch andere Finanzierungs-
formen nutzen. Eine zentrale Rolle dabei spielt das
Thema Leasing, wobei es in der Fitnessbranche eini-
ge Besonderheiten zu beachten gibt. Diese Broschu-
re moéchte Ihnen als Studiobesitzer oder -betreiber
daher einige Informationen vermitteln, die Sie fur Ihre
Finanzierungs- und Leasingentscheidung bendtigen.

Leasing heiBt nutzen statt kaufen

Zunédchst einmal zum Begriff Leasing: Dieser
stammt aus dem Englischen (to lease) und bedeu-
tet so viel wie ,mieten” oder ,pachten”. Das Prinzip
in Bezug auf Fitnessgerate ist ganz einfach. Eine
Leasinggesellschaft kauft und finanziert das jewei-
lige Leasingobjekt, zum Beispiel einen Stepper.
Der Leasingnehmer, in unserem Fall das Studio,
mietet diesen Stepper gegen Zahlung einer verein-
barten, meist monatlichen Rate und kann ihn dem
eigenen Bedarf gemaB nutzen. Wichtig ist jedoch,
dass der Leasinggeber — also die Leasinggesell-
schaft — Eigentimer des jeweiligen Objekts bleibt
und der Leasingnehmer lediglich das Nutzungs-
recht erwirbt. Welche Rechte und Pflichten mit
der Nutzung verbunden sind, unterscheidet sich
von Fall zu Fall und I&sst sich an die jeweilige Si-
tuation anpassen. Ebenso wie es in allen anderen
Branchen ublich ist, verpflichtet sich der Leasing-
nehmer, fur Reparatur- und Instandhaltungskosten

aufzukommen sowie Besch&adigungen am Leasing-
objekt zu beseitigen. Dieses Prinzip ist vergleich-
bar mit der Wohnungsmiete, auch hier hat der Mie-
ter die Pflicht, durch ihn verursachte Schaden zu
beseitigen. Am Ende der vertraglich vereinbarten
Leasingdauer geht das finanzierte Objekt wieder
zurtick an den Leasinggeber. Der groBe Vorteil: In
Abstanden von etwa drei bis vier Jahren kénnen
Studiobetreiber jeweils auf die neuesten Gerate zu-
greifen, ohne diese kaufen zu mussen. Die Finan-
zierung der Leasingrate kann problemlos durch die
laufenden Beitrage der Mitglieder erfolgen. Eine
Vorfinanzierung per Bankkredit oder &hnliches ist
damit nicht mehr nétig. Auch deshalb hat die Fi-
nanzierungsform Leasing in der Mittelstandsfinan-
zierung einen festen Platz. Im Gegensatz zu einer
klassischen Fremdkapitalfinanzierung ist Leasing
bilanzneutral, liquiditatsschonend, kostenoptimie-
rend und I&sst sich individuell an die Bedurfnisse
eines Unternehmens anpassen.

So bleiben Sie fit fiir die Zukunft

Um wirtschaftlichen Erfolg und Wachstum sicher-
zustellen, sollten jedoch nicht nur die Fitnessgerate
jederzeit auf dem neuesten Stand der Technik sein.
Auch individuelle Lichtkonzepte oder eine stylische,
moderne Einrichtung im Bereich der Gastronomie
kénnen dabei helfen, die Position im Wettbewerb zu
starken. Vor dem Hintergrund eines zunehmenden
Innovationstempos und kurzerer Produktlebenszy-
klen bietet sich Leasing als ideale Finanzierungs-
alternative. Und da diese Finanzierungsform keine
Aufnahme von Fremdkapital erfordert, bleiben die
Bilanzkennzahlen unverandert. Die damit geschaffe-
ne Bonitat schafft Spielraum fur weitere, geplante Fi-
nanzierungsvorhaben. Die Anschaffungskosten ge-
hen nicht zulasten der Liquiditatsreserven, sondern
verteilen sich auf regelmaBige Leasingraten Uber
einen langeren Zeitraum. Da sich Leasingvertrage
zum Beispiel im Hinblick auf Nutzungsdauer und
Auslastungsquoten sehr flexibel gestalten lassen,
bleiben Sie und Ihr Unternehmen finanziell beweg-
lich. Daneben sind die monatlichen Leasingraten als
Betriebsausgaben steuerlich voll abzugsfahig.



Knackpunkt Eigenkapitalquote

Ganz besonders positiv wirkt sich die Inanspruch-
nahme von Leasing aus, wenn man die Eigenka-
pitalguote eines Unternehmens betrachtet. Diese
Kennzahl liefert Angaben darUber, inwieweit das
Vermoégen einer Firma durch Eigenkapital ge-
deckt ist, sie ist somit ein Indikator zur Einschat-
zung von Solvenz und Risikotragfahigkeit. Aus
dem Blickwinkel der Bank stellt das Eigenkapital
eine Absicherung gegen Kreditausfalle dar. Je ho-

her die Quote, desto geringer ist die Gefahr, dass
unerwartete Verluste oder Liquiditatsengpdasse zu
existenzbedrohenden Krisen fuhren kénnen. Kurz
gesagt: Je mehr Eigenkapital im Unternehmen ist,
desto besser ist die Quote. Unternehmen kénnen
sich ausreichende Liquiditat nur durch eine solide
Finanzierungsstruktur und diversifizierte Finan-
zierung sichern, und dazu gehoért insbesondere
Leasing.

DIE VORTEILE DES LEASINGS FUR IHR UNTERNEHMEN

m Liquiditat

Sie kénnen ohne Einsatz von Eigen- oder Fremad-
kapital investieren, da die Leasinggesellschaft die
Finanzierung des Objekts Ubernimmt. Indem wich-
tige Liquiditatsreserven geschont bleiben, ergibt
sich fur den Leasingnehmer ein breiterer finanziel-
ler Handlungsspielraum und gleichzeitig wird die
Abhé&ngigkeit von Kreditinstituten verringert.

Bilanzneutralitét

Die Leasingobjekte erscheinen nicht in lhrer Bi-
lanz. Lediglich die Leasingraten werden als Be-
triebsausgaben in der Gewinn- und Verlust-Rech-
nung gebucht. Da die Beschaffung bilanzneutral
erfolgt, andert sich die Eigenkapitalquote nicht —
das verbessert Ihr Rating bei den Banken.

Fest kalkulierbar

Uber den gesamten Vertragszeitraum gesehen,
sind die Leasingraten fest vereinbart — unabhan-
gig von Zinsanderungen oder geé&nderten Ratings
— und bieten Ihnen damit eine sichere Kalkulati-
onsgrundlage.

Pay-as-you-earn-Prinzip

Beim Leasing kénnen Sie den Ratenplan an den
individuellen Cashflow oder den Umsatz anpas-
sen. Weil die Raten parallel zur Nutzung des Ge-
genstands anfallen, finanziert sich das Leasing-
objekt wie von selbst. Der Finanzierungsaufwand
verteilt sich auf die Nutzungsdauer, so vermeiden
Sie die Vorausfinanzierung.

® Flexibilitat
Sie entscheiden erst kurz vor Vertragsende, ob
Sie das Objekt weiterleasen, kaufen oder zurlck-
geben méchten. Das ist in Zeiten sich rasant andern-
der Trends, Produktzyklen und Marktanforderun-
gen immens wichtig.

Individualitat

Weil sich die Vertragsgestaltung an lhre jeweiligen
Bedurfnisse anpassen lasst, kbnnen Sie Vertrags-
parameter wie Laufzeit, Amortisations- und Zah-
lungsverlauf sowie die Zahlungsweise bedarfsge-
recht gestalten.

Steuerliche Vorteile

Beim Leasing kénnen Sie die Laufzeiten individu-
ell wahlen. Die Grundleasingzeit flr einen Vertrag
muss zwischen 40 und 90 Prozent der betriebsge-
wohnlichen Nutzungsdauer (in der Regel entspre-
chend den AfA-Tabellen) liegen. Dabei gilt: Je
kurzer die Laufzeit, desto héher die Leasingrate
—und diese lasst sich vollstandig als Betriebsaus-
gabe absetzen und damit steuerlich geltend ma-
chen. Zudem entfallt beim Leasing die bei Kauf,
Darlehen und Mietkauf fallige Mehrwertsteuer auf
den Kaufpreis, da diese nur auf die Leasingraten
berechnet wird.




DER WEG ZUM LEASING

Fitnessstudios kénnen Leasing auf mehrere Arten
in Anspruch nehmen. So ist es maglich, sich direkt
an eine Leasinggesellschaft zu wenden, einen Lea-
singvertrag Uber einen Makler oder eine Bank ab-
zuschlieBen oder die Absatzfinanzierung eines Her-
stellers oder Fachhandlers in Anspruch zu nehmen.
Der typische Ablauf lasst sich an einem Beispiel
leicht darstellen:

1. Das Studio kontaktiert den Hersteller oder Liefe-
ranten. Dieser unterbreitet dem Leasingnehmer
ein konkretes Angebot.

2. Nach Prafung und Annahme schlieBen Leasing-
nehmer und Hersteller beziehungsweise Liefe-
rant einen Kaufvertrag.

3. Parallel wird der Leasingvertrag zwischen Lea-
singnehmer und -geber abgeschlossen. Dieser
verpflichtet den Leasingnehmer zur Zahlung
der Raten und die Leasinggesellschaft zur Be-
schaffung und Vermietung des Leasingobijekts.

4. Der Kaufeintritt erfolgt durch die Leasingge-
sellschaft.

5. Die Lieferung des Leasingobjekts erfolgt durch
den Lieferanten. Damit die Leasinggesellschaft
sicher sein kann, dass das Leasingobjekt ord-
nungsgeman geliefert wurde, wird dies in Form
der sogenannten Abnahme bestétigt.

LEASING-
NEHMER

HERSTELLER/
LIEFERANT

ABCFINANCE

y

6. Der Hersteller beziehungsweise Lieferant er-
stellt die Rechnung — diese geht an die Leasing-
gesellschaft.

7. Die Leasinggesellschaft Ubernimmt die fallige
Zahlung des Kaufpreises fur das Leasingobjekt.

8. Das Eigentum an dem Leasingobjekt geht
nach der Zahlung des Kaufpreises auf die Lea-
singgesellschaft tber.

9. Die Laufzeit des Leasingvertrags beginnt und
der Leasingnehmer ist zur regelmaBigen Zah-
lung der vereinbarten Leasingraten verpflichtet.

Den richtigen Partner finden

Bei einer Branche mit spezifischen Anforderungen,
wie es die Fitnessbranche ist, hangt die Qualitat
eines Dienstleisters zum GroBteil von seinem Bran-
chen-Know-how ab. Nur wenn dieses vorhanden ist,
versteht er Ihre spezifischen Bedurfnisse und verfugt
Uber geeignete Losungen. Dies gilt auch in punkto
Finanzierung und Leasing. Deshalb sollten Sie bei
der Partnerwahl darauf achten, dass die nétigen
Kenntnisse beim Leasinggeber vorhanden sind. Wer
bereits erfolgreich im Markt vertreten ist und die Be-
sonderheiten der Studios kennt, dUrfte meist die bes-
sere Wahl sein als Branchenneulinge. So verwundert
es nicht, dass in vielen Unternehmen ein Umdenken
eingesetzt hat. Heutzutage wollen sich viele Firmen

1 Angebot

2 Kaufvertrag

3 Leasingvertrag

4 Kaufvertrag

5 Lieferung/Abnahme

6 Rechnung

7 Zahlung

8 Eigentum

9 Leasingraten



unabhéangiger von ihrer Hausbank machen und zie-
hen Leasing dem klassischen Bankkredit vor. Auch
deshalb hat sich der Anteil leasingfinanzierter Investi-
tionen im deutschen Mittelstand in den vergangenen
30 Jahren kontinuierlich erhéht. Laut Angaben des
Bundesverbands Deutscher Leasinggesellschaften
betrug das Volumen der Neuinvestitionen der Lea-
singwirtschaft im Jahr 2021 insgesamt 70 Milliarden
Euro. Diese Summe verteilt sich auf herstellereigene
sowie mit Banken verbundene Gesellschaften und
unabhangige Leasinggesellschaften. Viele dieser An-
bieter stehen auch Fitnesstudios zur Verfligung, bei
der Auswahl eines geeigneten Finanzierungspartners
sollten Sie jedoch folgende Punkte bedenken:

® Die zunehmende Regulierung der Finanzie-
rungsbranche fuhrt zu immer héheren Regulie-
rungskosten, die gerade bei kleineren Leasing-
gesellschaften teilweise zu Kostennachteilen
fuhren kénnen.

m GroBe Gesellschaften und Leasingkonzerne be-
treiben in erster Linie standardisiertes Mengen-
geschéaft. Das kann zur Folge haben, dass sie
bei Sondervereinbarungen unflexibler agieren
als kleinere Gesellschaften.

m Arbeitet ein Leasingnehmer mit einer banken-
abhangigen Leasinggesellschaft zusammen,
werden die Leasingvertrdge oftmals den bereits
bestehenden Kreditlinien bei der Hausbank zu-
gerechnet. Das schrénkt die finanzielle Hand-
lungsféahigkeit empfindlich ein.

m Mittelstandisch gepréagte und unabhangige Lea-
singgesellschaften denken und handeln oftmals
selbst wie Mittelstandler. Sie sind in der Regel
weniger burokratisch gepragt als groBe Ge-
sellschaften, generieren aber gentgend Neu-
geschaft, um sich auch langfristig am Markt zu
halten. Zusétzlich bieten sie oftmals den Vorteil,
im Zuge eines ,Alles-aus-einer-Hand-Konzepts*
weitere Zusatz- oder Spezialleistungen zu bieten.

Freie Bahn auch fir junge Studios

Die Uberwiegende Mehrheit der Leasinggesellschaf-
ten macht zur Voraussetzung fur den Abschluss
von Leasinggeschéften, dass der Leasingnehmer
mindestens seit zwei Jahren am Markt tatig ist. Der
Grund fur diese Frist sind die héheren Ausfallrisiken
bei Existenzgrindern. Denn statistisch gesehen wird
jedes zweite Gewerbe innerhalb von zwei Jahren

nach Grindung wieder abgemeldet, oftmals auf-
grund einer unzureichenden Finanzierung. Danach
jedoch hat ein Jungunternehmen freie Bahn, per
Leasing eine zusatzliche Finanzierungsquelle zu
erschlieBen. In der Grindungsphase bietet es sich
daher an, Grindungs- und Errichtungsinvestitionen
mithilfe von Férderkrediten Uber die Hausbank zu
finanzieren. Im Gegensatz zu Leasinggesellschaf-
ten verfugen Banken Uber die Md&glichkeit, Exis-
tenzgrinderdarlehen der Kreditanstalt fur Wieder-
aufbau (KfW) oder der regionalen Férderbanken in
Anspruch zu nehmen und sich gegen Kreditausfal-
le zu schutzen.

Haben Jungunternehmen ihre Grindungsphase er-
folgreich gestaltet und werden dann im dritten Jahr
weitere Sachinvestitionen erforderlich, sind Leasing
oder Mietkauf sinnvoll. Denn oft hat die Hausbank
noch keine Tilgungen aus den Erstkrediten erhalten
und ist daher nicht bereit, den Kreditrahmen aus-
zuweiten. Leasinggesellschaften hingegen kénnen
starker auf das Objekt abstellen und damit Jungun-
ternehmer vor allem nach ihren Chancen beurteilen.
Hilfreich kann es fur ein junges Unternehmen zum
Beispiel sein, Anschaffungen bei Herstellern oder
Handlern zu tatigen, die mit Leasinggesellschaften
kooperieren. Bestandteil dieser Kooperation kann
sein, dass sich der Hersteller am Geschaftsrisiko
voll oder teilweise beteiligt, um bereits in einer frihen
Phase die Basis fur eine enge und dauerhafte Kun-
denbindung zu legen und seinen Absatz zu férdern.
Neu gegrindete Studios kénnen also Uber Herstel-
lerkooperationen interessante Leasingangebote nut-
zen und weiter wachsen.

Zuschiisse und Foérderdarlehen

Wer fUr eine Sachinvestition staatliche Zuschus-
se beantragen will, sollte die Férderbedingun-
gen dahin gehend Uberprifen, ob bei einer
Fremdfinanzierung einer Anschaffung bestimm-
te Vertragsarten ausgeschlossen sind, bei de-
nen etwa der Nutzer der Anlage diese selbst
bilanzieren und abschreiben muss. Fur die

verschiedensten Investitionsanldsse gibt es in

Deutschland eine Vielzahl von Férderdarlehen.
Nutzliche Informationen dazu finden sich in der
Foérderdatenbank des Bundeswirtschaftsminis-
teriums im Internet: www.foerderdatenbank.de.




DER PASSENDE

LEASINGVERTRAG ZAHLT

Ein groBer Vorteil des Leasings besteht darin, die
Vertragsgestaltung individuell und je nach Bedarf
gestalten zu kénnen. So stehen je nach Leasing-
objekt, -zweck und -dauer verschiedene Vertrags-
modelle zur Auswahl. Fur den Erfolg einer Leasing-
finanzierung ist es ausschlaggebend, den jeweils
passendsten Vertragstyp auszuwdahlen und damit
die Vorteile des Leasings komplett auszuschopfen.
Folgende Vertragstypen und -varianten sind verbreitet:

Vollamortisationsvertrag

Bei einem Vollamortisationsvertrag werden die An-
schaffungskosten des Leasinggegenstands und die
Finanzierungskosten innerhalb einer fest vereinbar-
ten Laufzeit vollstandig bezahlt. Ein Restwert wird
nicht einkalkuliert. Die Kalkulation erfolgt fur den
Leasingnehmer bilanzneutral, das heif}t, dieser akti-
viert das Objekt nicht, sondern setzt nur die Leasin-
graten in der Gewinn- und -Verlust-Rechnung (GuV)
ab. Mit den festgelegten Leasingraten kann der
Studio-Betreiber sicher kalkulieren. Méchte der Lea-
singnehmer am Ende der Laufzeit eine Ersatzinves-
tition aufschieben, kann er den Leasingvertrag mit
deutlich reduzierten Leasingraten verlangern. Stu-
dios sind gut beraten, im Vorfeld sorgfaltig zu prifen,
ob sich der Vertrag automatisch verlangert. Sofern
das der Fall ist, kann der Leasingnehmer ihn vorher
kdndigen und muss das Objekt dann aber zurlck-
geben oder kaufen. Eine automatische Verlangerung
hat fur den Leasingnehmer den Vorteil, dass er das
Objekt fur geringe Raten und ohne Zeitdruck un-
befristet weiternutzen kann. Die Verlangerung kann
der Leasingnehmer jederzeit fristwahrend kindigen,
beispielsweise, wenn er selbst einen Kaufinteressen-
ten gefunden hat. Vollamortisationsvertrage sind fur
Objekte sinnvoll, die einem hohen technologischen
oder modebedingten Wertverlust unterliegen. Hierzu
zéhlen etwa Smartphones, Tablet-PCs und Laptops,
Kopiergeradte oder Telekommunikationsanlagen.

Teilamortisationsvertrag

Bei der Teilamortisation reichen die vereinbarten
Leasingraten nicht aus, um die Gesamtkosten des
Leasinggebers abzudecken. Die Gesamtkosten be-

stehen aus dem Nettoanschaffungspreis sowie aus
den Zinseinnahmen, die der Leasinggeber wéhrend
der Grundleasingzeit einkalkuliert hat. Beim Teil-
amortisationsvertrag wird auf den Nettokaufpreis
ein Restwert zum Ablauf der Leasinglaufzeit kalku-
liert, der sich am voraussichtlichen Marktwert des
Leasingobjekts zum Ende der Laufzeit orientiert.
Bei unsicherer Geschaftsentwicklung verschafft ein
Teilamortisationsvertrag mit  Verlangerungsoption
wertvolle Flexibilitdt. Lasst die Auftragslage keine
Anschlussinvestition zu, wird der bestehende Lea-
singvertrag einfach fortgefuhrt. Mit jeder weiteren
Leasingrate sinkt der Restwert des Leasingobjekts.
Dieses Vertragsmodell kommt unter anderem beim
Kraftfahrzeugleasing zum Einsatz.

Ein Vorteil dieser Vertragsart ist, dass sich der Lea-
singnehmer erst kurz vor Vertragsende festlegen
muss, wie es mit dem Objekt weitergeht. In der Re-
gel gibt es die drei Szenarien Vertragsverlangerung,
Andienungsrecht des Leasinggebers und Ruickga-
be sowie Verwertung mit Mehrerlésbeteiligung und
Restwertgarantie.

Bei der Vertragsverlangerung kann der Studiobe-
treiber den Vertrag nach Ablauf verlangern, um das
Leasingobjekt weiter zu nutzen, zum Beispiel fur die
Dauer weiterer sechs bis 36 Monate. Je nach Ver-
langerungslaufzeit sind die Leasingraten beim An-
schlussleasing deutlich geringer als zuvor.

Andienungsrecht bedeutet, dass die Leasingge-
sellschaft das Recht hat, an den Leasingnehmer zu
verkaufen und den Verkaufspreis zu bestimmen. Der
Leasinggeber macht von seinem Andienungsrecht
Ublicherweise Gebrauch, wenn das Fitnessstudio
den Vertrag nicht verlangern und das Objekt nicht
kaufen mochte. Ob ein Andienungsrecht vereinbart
wurde, ist zumeist fett gedruckt auf dem Vertrags-
deckblatt vermerkt. Das Szenario Ruckgabe und
Verwertung heiB3t: Wurde ein Leasingvertrag mit einer
Leasinggesellschaft abgeschlossen, die das Leasin-
gobjekt aufgrund spezieller Vermarktungsexpertise
selbst vermarkten kann, hat der Leasingnehmer das



Recht, das Leasingobjekt nach Vertragsablauf zu-
rickzugeben; er muss aber fur die Transportkosten
aufkommen. Daraufhin verwertet die Leasinggesell-
schaft das Leasingobjekt bestmdglich und beteiligt
den Leasingnehmer am Mehrerlds. Je nach Rege-
lung der Mehrerlésbeteiligung hat das Studio An-
spruch auf eine Beteiligung in Héhe von bis zu 75
Prozent des Mehrerléses abzlglich Transport- und
Verwertungskosten. Vorsicht: Erzielt die Leasingge-
sellschaft fir das Objekt einen Verkaufspreis, der
unter dem vorkalkulierten Restwert liegt, und hat der
Leasingnehmer eine Restwertgarantie unterzeich-
net, so muss er fur die Unterdeckung aufkommen. In
diesem Fall wird eine Nachzahlung fallig.

Der rechtliche Hintergrund

Juristisch gesehen stellt ein Leasingvertrag ei-
nen atypischen Mietvertrag dar, er regelt die
Rechte und Pflichten zwischen Leasingnehmer
und Leasinggeber. Unter anderem werden die
Vertragslaufzeit, die Leasingraten sowie even-
tuell vereinbarte Sonderzahlungen festgelegt.
An einem typischen Leasingvertrag sind meist
drei Parteien beteiligt: Der Leasinggeber (also
eine Leasinggesellschaft), der den Kaufpreis
finanziert, der Leasingnehmer, dem das Leasing
objekt zum Gebrauch Uberlassen wird, und der
Hersteller beziehungsweise der Fachhandler
des Leasingobjekts. Dabei verpflichtet sich der
Leasinggeber zum Kauf des Leasingobjekts und
zu dessen mangelfreier Lieferung an den Lea-

singnehmer. Der Kaufvertrag wird also zwischen

Leasinggeber und Hersteller beziehungsweise
Fachhandler abgeschlossen, der Leasingneh-
mer selbst hat keine vertragliche Beziehung zum
Hersteller beziehungsweise Verkaufer. Samtliche
Gewabhrleistungsrechte verbleiben gemaB Kauf-
vertrag beim Leasingnehmer. Nach Ablauf des
Vertrags kénnen die Kunden entscheiden, ob
sie das Leasing-Obijekt zuriickgeben oder wei-
ter leasen — grundsatzlich lasst sich ein Vertrag
flexibel auf die individuellen Bedurfnisse des
Leasingnehmers abstimmen.

Kiindbarer Leasingvertrag
Bei kindbaren Leasingvertradgen stehen die Kon-
ditionen fur eine eventuelle vorzeitige Beendigung

bereits bei Vertragsabschluss fest. Um eine Klassi-
fikation des Vertrags als Mietkaufvertrag zu vermei-
den, ist eine Kindigung — gegen eine festgelegte
Abschlusszahlung — frihestens nach Ablauf von 40
Prozent der gewodhnlichen Nutzungsdauer des Ob-
jekts moglich. Auf diese Weise lassen sich die Lea-
singobjekte stets den betrieblichen Anforderungen
anpassen. Kundbare Leasingvertrége sind immer
dann sinnvoll, wenn die amtliche AfA-Zeit unter der
gewulnschten Vertragslaufzeit liegt, wie beispiels-
weise bei IT-Hardware, und der Leasingnehmer das
Leasingobjekt nicht bilanzieren méchte.

Mietvertrag

Mietvertrage lassen sich unabhangig von der be-
triebsgewodhnlichen Nutzungsdauer (AfA-Tabelle)
kalkulieren. Entsprechend der Objektnutzung I&sst
sich die Laufzeit sowohl kurzer als auch langer ge-
stalten. Im Gegensatz zu einem Leasingvertrag, bei
dem sich ein Leasingnehmer auf einen langeren
Nutzungszeitraum festlegen muss, besteht beim
Mietvertrag die Moglichkeit, diesen unter Einhaltung
einer bestimmten Frist jederzeit zu kiindigen und das
Mietobjekt zurtickzugeben, ohne Abschlusszahlun-
gen leisten zu mUssen. Diese hohe Flexibilitat hat je-
doch ihren Preis, sodass mieten fast immer teurer ist
als leasen. Ein weiterer Nachteil eines Mietvertrags
ist die mangelnde sofortige Verfligbarkeit in sehr en-
gen Spezialmarkten oder bei einer unerwartet hohen
Nachfrage, zum Beispiel bei einem sprunghaften
Anstieg der Nachfrage nach bestimmten Geréaten
bei abrupt einsetzenden Trends. Ob sich der Ab-
schluss eines Leasingvertrags lohnt, h&ngt jedoch
davon ab, wie oft und wie lange das Wirtschaftsgut
bendtigt wird und ob und zu welchem Preis das Ge-
rat am Ende wieder verkauft werden kann.

Mietkaufvertrag

Beim Mietkaufvertrag handelt es sich um eine spezi-
elle Form des Ratenkaufs. Das Fitnessstudio ist von
Anfang an wirtschaftlicher Eigentimer des Investiti-
onsobjekts und aktiviert dies sofort in seiner Bilanz.
Der Mietkaufgeber, also die Leasinggesellschaft, ist
zivilrechtlicher Eigentimer und hat bis zur Bezah-
lung der letzten Rate Eigentumsvorbehalt. Nach Be-
zahlung der letzten Rate geht das zivilrechtliche Ei-
gentum auf den Mietkaufer Uber. Die Gesamtkosten
werden Uber eine vertraglich vereinbarte Laufzeit
verteilt. Die Raten enthalten Anteile des Kaufpreises



sowie Zinsanteile, die der Mietkaufer in seiner GuV
geltend machen kann. Beim Mietkaufvertrag ist die
Mehrwertsteuer zum Vertragsbeginn in einer Sum-
me zu zahlen.

Mietkauf hat fr den Leasinggeber den Vorteil, dass
er im Fall der Insolvenz des Mietkaufers das Objekt
aussondern und eigenstandig zu einem besseren
Preis verwerten kann als ein Insolvenzverwalter.
Durch die bessere Verwertbarkeit kénnen Leasing-
gesellschaften mittels Mietkauf besser auf die Wert-
haltigkeit des Objekts eingehen, als eine Bank es
beim Darlehen mit SicherungsUbereignung kann.
Daher ist der Mietkaufvertrag eine wichtige Saule in
der Mittelstandsfinanzierung. Dieses Vertragsmodell
ist immer dann sinnvoll, wenn der K&ufer das Eigen-
tum etwa an einem Gerat erwerben will, fur den Kauf
aber keinen Kredit aufnehmen médchte. Ebenso eig-
net sich diese Vertragsform fur die Anschaffung von
gebrauchten Wirtschaftsgutern.

Achtung: Im Vergleich zum Leasing ist die Finan-
zierungsform des Mietkaufs nicht bilanzneutral. Sind
die spezifischen Abschreibungszeiten sehr lang und
weist der Mietk&ufer hohe zu versteuernde Gewinne
aus, kann die Option des Leasings vorteilhafter sein.
Hintergrund: Beim Leasing sind bei der Vertragsge-
staltung Laufzeiten von nur 40 Prozent der reguléren
Abschreibungszeit moglich. Zusatzlich lassen sich
die Leasingraten steuerlich absetzen, die héher sind
als die jahrliche Abschreibung und Zinsaufwendun-
gen, die beim Mietkauf anfallen.

Vertrag mit saisonalem Ratenverlauf

Im Gegensatz zu Banken bieten Leasinggesellschaf-
ten fur die meisten Vertragsarten auch saisonale Ra-
tenverlaufe an. Studios zahlen dann in Monaten mit
schwachen Umsatzen weniger als in Monaten mit
héheren Einnahmen. Das sorgt fur einen konstan-
ten Cashflow und entspricht dem ,Pay-as-you-earn-
Prinzip“. Achtung: Leasingnehmer sollten beachten,
dass der saisonale Ratenverlauf bei den meisten
Leasinggesellschaften bei Vertragsbeginn fixiert
wird und wahrend der Laufzeit nicht mehr verandert
werden kann. Zusatzlich sind die hdheren Zinsantei-
le der Raten zu beachten. Diese ergeben sich dar-
aus, dass ein Leasingnehmer langsamer tilgt als bei
einem normalen, beziehungsweise annuitatischen
Tilgungsverlauf.

Vertrag mit degressivem Ratenverlauf

Bei einem Leasingvertrag mit degressivem Zah-
lungsverlauf werden die Raten zu Beginn des Lea-
singvertrags fixiert. Zu Anfang des Vertrags sind
die regelmaBigen Zahlungen des Leasingnehmers
relativ hoch und nehmen im weiteren Vertragsver-
lauf ab. Ein solcher Zahlungsverlauf orientiert sich
an der Wertentwicklung eines Investitionsguts oder
an den betriebswirtschaftlichen Gegebenheiten des
Studiobetreibers. Degressive Ratenverlaufe sind
zum Beispiel dann sinnvoll, wenn das Objekt vor
Vertragsende vorzeitig abgeldst werden soll und der
Leasingnehmer Nachzahlungen an die Leasingge-
sellschaft vermeiden will. Das ist zum Beispiel bei
Investitionsgutern mit schnellem Wertverlust sinnvoll.

Progressiver Ratenverlauf

Bei einem progressiven Ratenverlauf steigen die
Leasingraten, die zu Vertragsanfang fest vereinbart
werden, Uber die Dauer der Vertragslaufzeit konti-
nuierlich. Es kann auch vereinbart werden, dass die
ersten Monatsraten den Wert null annehmen, sodass
sie aus dem mithilfe der Leasingobjekte erwirtschaf-
teten Gewinn spater geleistet werden kénnen. Der
Abschluss eines Leasingvertrags mit progressivem
Ratenverlauf ist in Situationen angebracht, in denen
der Leasingnehmer kurzfristig investieren muss, um
wirtschaftlich erfolgreich zu bleiben. Die H6he der zu
zahlenden Raten wird dabei an die Ertragskurve der
Investition angepasst.

Rechenbeispiel

Errichtet ein Betreiber ein neues Fitnessstudio
und bendtigt in den Erstmonaten zunachst neue
Mitglieder, erzielt er in den ersten Monaten na-
turgeman nur wenig Umsatz. Daher empfiehlt es
sich, fur die finanzierten Fitnessgerate entweder
einen progressiven oder saisonalen Ratenverlauf
zu beantragen, sodass die Raten in den ersten
drei Monaten niedrig sind. Ab dem zweiten Quar-
tal kénnen die Raten dann beispielsweise um

20 Prozent steigen und ab dem vierten Quartal

nochmals um 40 Prozent. Nach Aufnahme vieler
Mitglieder im ersten Geschaftsjahr, also ab dem
13. Monat, erreicht die Leasingrate 100 Prozent
und bleibt bei diesem Wert konstant bis zum
Ende der Laufzeit. Eine solche Flexibilitat in pun-
kto Vertragsgestaltung bietet kaum eine Bank.
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Vorteil:

Flexible Ratenverlaufe analog
zu lhrer Umsatzkurve. So kén-
nen Sie jahreszeitlich beding-

te Schwankungen einfach

ausgleichen. Ohne
LiquiditatseinbuBen hin-
nehmen zu mussen.

Vorteil:

Sie zahlen nicht langer als
notig. Entscheiden Sie sich
bei hoher Liquiditat einfach
fur eine schnelle Tilgung.

Vorteil:

Sie zahlen erst, wenn Sie mit
Ihrer Investition Geld verdie-
nen. Danach passen wir lhre

Raten stufenweise an.




BITTE GENAU HINSCHAUEN!

Bevor sich der Studiobetreiber dafir entscheidet,
einen Leasingvertrag abzuschlieBen, sollten einige
Punkte unbedingt beachtet werden. Hier lauern un-
ter anderem folgende Stolperfallen:

Leasingbeginn / Nutzungsentgelt

Einige Anbieter berechnen vor dem Beginn der ei-
gentlichen Vertragslaufzeit, also der Grundmietzeit,
eine sogenannte Vormiete. Der Mietbeginn wird in
aller Regel in Abhangigkeit vom Datum der Uber-
nahme des Leasingobjekts ermittelt. Bestéatigt der
Leasingnehmer beispielsweise die ordnungsgemaBie
Ubernahme des Leasingobjekts bei einem Vertrag
mit vierteljhrlicher Zahlweise, kann eine bdse Uber-
raschung drohen: Angenommen, die Ubernahme
des Leasingobjekts erfolgt am 08.04.2021 und wird
durch Unterzeichnung der entsprechenden ,Uber-
nahmebestatigung“ vom Leasingnehmer quittiert.
Den Mietbeginn legen die Parteien im Anschluss in
Ubereinstimmung mit den allgemeinen Vertragsbe-
dingungen bei vierteljghrlicher Zahlungsweise auf
den ,Ersten des auf die Ubernahme folgenden Ka-
lenderquartals” (also den 01.07.2021) fest. In der
Zwischenzeit (vom 08.04.2021 bis zum 30.06.2021)
hat der Leasingnehmer pro Tag 1/30 der monatlichen
Leasingrate zu zahlen — die sogenannte ,Vormiete*.
Dass die Zahlung der Leasingrate in vielen Fallen erst
im Folgemonat nach der Lieferung beginnt, ist durch-
aus Ublich. In dem geschilderten Fall aber muss der
Leasingnehmer neben den vertraglich vereinbarten
Quartalsraten bis zu 2,8 monatliche Leasingraten
zusétzlich zahlen. Um unliebsame Uberraschungen
zu vermeiden, ist es vor Vertragsabschluss daher
ratsam, sich explizit zum Thema Vormiete zu erkun-
digen und klare gemeinsame Absprachen zu treffen.

Wahl der Vertragsform

Einem Leasingnehmer steht beim Abschluss eines
Leasinggeschéfts eine Reihe verschiedener Vertrags-
modelle zur Auswahl. Welche Vertragsart fUr seine in-
dividuellen Bedurfnisse am besten geeignet ist, sollte
im Vorfeld mit der Unterstltzung eines Steuerberaters
oder Wirtschaftsprifers zusammen mit der Leasing-
gesellschaft geklart werden. Das gilt auch fur die ver-

einbarte Laufzeit, die sich individuell gestalten I&sst.
Ebenfalls bereits vor Vertragsabschluss sollte geklart
sein, ob der Leasingnehmer das Leasingobjekt nach
Vertragsablauf zurlickgeben oder kaufen méchte.

Zahlungsrhythmus

Fur den Leasingnehmer fuhrt der vierteljahrliche
Einzug der Leasingraten im Voraus zu einem nicht
unbedeutenden Liquiditats- und Zinsnachteil im Ver-
gleich zu Vertragen mit monatlicher Zahlung. Daher
sollte mit dem Leasinggeber eine monatliche Zah-
lungsweise vereinbart werden. Besteht dieser auf
einer vierteljghrlichen Zahlung im Voraus, sollte die
monatliche Leasingrate reduziert werden.

Eigentumsverhéltnisse nach Vertragsende
Grundsatzlich bleibt das rechtliche Eigentum nach
Ende der Vertragslaufzeit beim Leasinggeber. Ist
eine kaufliche Ubernahme durch den Leasingneh-
mer gewulnscht, kann der angegebene Restwert
erhoéht werden. Das ist insbesondere bei héheren
Marktpreisen durchaus Ublich. Beim Vollamortisati-
onsvertrag kommen nach Ablauf der Vertragslaufzeit
sogenannte ,Kauf-nach-Ablauf-Kosten* auf den Lea-
singnehmer zu. Um bei einer k&uflichen Ubernahme
nach der Laufzeit keine bosen Uberraschungen zu
erleben, sollten alle entsprechenden Details bereits
im Vorfeld mit der Leasinggesellschaft im Rahmen
einer ausfuhrlichen Beratung geklart sein.

Versicherung

Vielfach ist eine Versicherung der Leasingobjekte
optionaler Bestandteil eines Leasingvertrags. So
tragt der Leasingnehmer beispielsweise die soge-
nannte Preis- und Sachgefahr. FUr Leasingnehmer
bietet sich teilweise auch der Vorteil vergunstigter
Konditionen. Aber Vorsicht: Die entsprechenden
Kosten sind in aller Regel nicht in der Leasingrate
enthalten — daher empfiehlt es sich, genau zu pru-
fen, was versichert werden soll.

Restwert und Restwerttreue
Der sogenannte Restwert ist der tats&chliche oder
kalkulierte Wert des Leasingobjekts zum Vertragsen-



de eines Leasingvertrags mit Restwertkalkulation.
Auf diesen Betrag leistet der Leasingnehmer wéah-
rend der Laufzeit keinerlei Zahlungen.

Grundsatzlich gilt: Je hoher der Restwert, des-
to geringer sind die Leasingraten. Im Interesse
des Leasingnehmers sollte sich der Restwert am
Restbuchwert und am erwarteten Marktwert zum
Ende des Leasingvertrags orientieren. Tatsachlich
ist das nahende Vertragsende aber fur viele Lea-
singnehmer mit bitteren Enttduschungen verbun-
den, wenn die Leasinggesellschaft einen héheren
Ubernahmepreis vom Leasingnehmer fordert als
urspringlich gedacht. Um sich eine solche Ent-
tduschung zu ersparen, sollten folgende Tipps be-
achtet werden:

m Kann der Leasingnehmer zum Laufzeitende
nachweisen, dass der Marktwert unter dem vor-
kalkulierten Restwert liegt, sollte er die Leasing-
gesellschaft bitten, von ihrem Andienungsrecht
Gebrauch zu machen. Demnach kann die Lea-
singgesellschaft zum kalkulierten Restwert an
den Leasingnehmer verkaufen.

® Horen Sie sich bei anderen Unternehmern um,
ob und wie restwerttreu die von Ihnen vorausge-
wahlten Leasinggesellschaften sind. Sprechen
Sie gezielt solche Gesellschaften an, die in der
Vergangenheit restwerttreu waren.

m Bitten Sie |hren Lieferanten, dass er ein schrift-
liches Angebot von der Leasinggesellschaft
erhalt und lhnen einen festen Ubernahmepreis
anbietet, den Sie als fair empfinden.

Diese Fragen sollten Sie vor dem Vertragsabschluss klédren

Leasingbeginn / Nutzungsentgelt | = st der Vertragsbeginn richtig?
® |st eine sog. Vormiete vereinbart worden?

Wahl der Vertragsform = Wurden mir verschiedene Vertragsvarianten aufgezeigt?

= |st das gewahlte Vertragsmodell das richtige fur meine
Bedurfnisse?

Vertragslaufzeit = Wurden mir verschiedene Laufzeitmodelle vorgelegt?

® st die gewahlte Laufzeit passend fur die geplante
Anschaffung?

= Steht in dem Vertrag, ob das Leasingobjekt nach Vertrag-
sablauf zurickgegeben oder gekauft werden soll?

Zahlungsrhythmus = Wurde der gewahlte Zahlungsrhythmus richtig angegeben?

= FUhrt der gewahlte Zahlungsrhythmus zu Liquiditats-
oder Zinsnachteilen?

Eigentumsverhéltnisse nach = Welche Eigentumsverhaltnisse ergeben sich aus der
Vertragsende gewahlten Vertragsform?

= \Welche Kosten entstehen fur mich, wenn ich das Leasing-
objekt nach dem Vertragsende Ubernehmen mochte?

= Welche Kosten fallen ggf. an, wenn das Leasingobjekt
nach Vertragsende zurlickgegeben werden soll?

Versicherung ® |st das Leasingobjekt durch den Leasingvertrag
versichert?

= Fallen zusétzliche Versicherungsgebuhren zur
Leasingrate an?

= Welche Versicherungen muss ich ggf. selbst abschlieBen?

Restwert und Restwerttreue = Wie wird der Restwert nach Vertragsende kalkuliert?
= Kann mein Lieferant ein Angebot von der Leasinggesell-
schaft erhalten und Ihnen einen festen Ubernahmepreis
anbieten?



FAQ LEASING

Hier finden Sie Antworten auf die am haufigsten ge-
stellten Fragen rund um das Thema Leasing.

Kénnen auch gebrauchte Objekte geleast werden?
Ja, mittels Leasing lassen sich sowohl neue als
auch gebrauchte Wirtschaftsguter finanzieren. Bei
Gebrauchtobjekten ist die Laufzeit abhangig vom
Alter des Leasingobjekts; gegebenenfalls ist auch
ein Mietkauf sinnvoll.

Kann ich eine bereits gekaufte Maschine liber Lea-
sing finanzieren?

Ja, das ist moglich. Dazu verkauft der Leasingneh-
mer eigenfinanziertes Anlagevermégen wie bei-
spielsweise eine bereits gekaufte Maschine an die
Leasinggesellschaft und nutzt diese anschlieBend
im Rahmen eines Sale-and-lease-back-Verfahrens
bilanzneutral weiter.

Wird ein Leasingnehmer zum Eigentiimer der Lea-
singobjekte?

Nein, denn die Besonderheit beim Leasing ist, dass
der Leasingnehmer das Leasingobjekt nicht ,abbe-
zahlt", sondern nur eine Gebuhr fur seine Nutzung
entrichtet. In seinen Grundzlgen ist Leasing damit
mit einer Miete vergleichbar. Die Ruckgabe der Lea-
singobjekte ist die Voraussetzung fur einen rechtlich
einwandfreien Leasingvertrag, bei dem die Leasing-
raten steuerlich geltend gemacht werden kénnen.
Und da der Leasingnehmer das Leasingobjekt am
Ende der vereinbarten Laufzeit zurlckgibt, kann er
danach sofort wieder auf moderneres Equipment
umsteigen.

Was ist der Unterschied zwischen Leasing und
Mietkauf?

Beim Leasing wird der Kunde weder wirtschaftlicher
noch rechtlicher Eigentimer. Deshalb wird das Lea-
singobjekt nicht in der Bilanz des Leasingnehmers
aktiviert, sondern bei der Leasinggesellschaft. Der
Mietkauf hingegen entspricht unter wirtschaftlichen
Gesichtspunkten dem Ratenkauf. Der Kunde (Miet-
kaufer) wird von Vertragsbeginn an wirtschaftlicher
Eigentimer des Objekts. Die Leasinggesellschaft

hingegen besitzt bis zur Bezahlung der letzten Rate
den Eigentumsvorbehalt. Erst nach Bezahlung der
letzten Rate geht auch das juristische Eigentum auf
den Mietkaufer Uber. Im Gegensatz zum Leasing
kann die Laufzeit beim Mietkauf bis zu 100 Prozent
der betriebsgewdhnlichen Nutzungsdauer ausma-
chen. Beim Mietkaufvertrag ist die Mehrwertsteu-
er zum Vertragsbeginn in einer Summe zu zahlen.
Berechnungsgrundlage dafur ist die gesamte Miet-
kaufforderung. Neben der Abschreibung kann beim
Mietkauf auch der Zinsaufwand als Betriebsausga-
be geltend gemacht werden.

Welche Kosten fallen an?

Eine Leasinggesellschaft muss sich Uber Banken
beziehungsweise den Kapitalmarkt refinanzieren.
Auf den aktuellen Refinanzierungszinssatz wird zu-
satzlich eine Zinsmarge kalkuliert, die die Kosten
fur Vertragsabschluss, Vertragsverwaltung sowie
Kreditausfall- und Objektrisiken abdecken soll. Wird
ein Leasinggeschaft uber einen Makler abgeschlos-
sen, wird dessen Abschlussprovision in den Kun-
den- beziehungsweise AuBenzinssatz einkalkuliert,
der nicht im Leasingvertrag aufgefthrt wird. Dieser
Zinssatz wird von verschiedenen Faktoren beein-
flusst wie etwa den Refinanzierungskonditionen und
der Bonitat der jeweiligen Leasinggesellschaft, dem
Anschaffungswert des Leasingobjekts sowie dem
Objektwert. Sofern ein Leasingvertrag bewilligt wur-
de, berechnet die Leasinggesellschaft eine Bear-
beitungsgebuihr — entweder pauschal oder prozen-
tual auf den Anschaffungswert. Fur den Zeitraum
von der Auslieferung des Objekts bis zum Beginn
der Ratenzahlung berechnen viele Leasinggesell-
schaften zudem eine sogenannte Vormiete.

Zum Vertragsende muss eine Leasinggesellschaft
aus steuerlichen Grinden einen Nachmieterlos er-
zielen. Zu den Nachmieterldsen gehoéren Aufschlé-
ge auf den Restwert des Leasingobjekts bei Verkauf
an den Leasingnehmer. Sofern der Leasingnehmer
einen Leasingvertrag verlangert, entsteht der Nach-
mieterlds durch die Zinsen fur die Anschlusslaufzeit.
Grundsatzlich sind Nachmieterldse angemessen



und legitim, da die Leasinggesellschaft Eigentimer
des Objekts ist und nach dem Leasingerlass an der
Wertsteigerung partizipieren muss. Gleichzeitig ist
jede Leasinggesellschaft jedoch daran interessiert,
mit guten Kunden Anschlussgeschéafte zu realisie-
ren. Daher sind Rabatte und Verrechnungen auf
Neuvertrdge teilweise Ublich und sollen den Lea-
singnehmer dauerhaft als Kunden binden.

Welche Unterlagen werden fiir den Abschluss
eines Leasingvertrags benétigt?
Bei gréBeren Anschaffungswerten benétigt eine
Leasinggesellschaft in der Regel folgende Unterla-
gen zur weiteren Bearbeitung:

m aktuelle BWA

m gktuellen Jahresabschluss

m Objektunterlagen (Angebot oder Bestellung)

® Handelsregisterauszug/Gewerbeanmeldung

m Kopie des Personalausweises

® Bankenermachtigungsformular
Bei kleineren Anschaffungswerten mussen in der
Regel keine Unterlagen eingereicht werden.

Welche Sicherheiten sind beim Abschluss eines
Leasingvertrags nétig?
Leasing ist eine Objektfinanzierung. Die Einschat-
zung des Wertes und des Werteverlaufs des zu
leasenden Objekts erfolgt durch die Leasinggesell-
schaft. Ob eine Leasinggesellschaft zusatzliche Si-
cherheiten benotigt, hangt von der Bonitat und dem
Leasingobjekt ab. Sicherheiten kénnen
beispielsweise sein:

®m Blrgschaften

® | easingsonderzahlungen

m erhohte Leasingraten zu Beginn der Laufzeit mit

degressivem Ratenverlauf

Wie hoch sollte die Sonderzahlung sein?

Bei Investitionen, die Uber Leasing finanziert wer-
den, gibt es keinen Eigenmittelanteil. Leasing ist eine
100-prozentige Fremdfinanzierung. Die Hoéhe der
Sonderzahlung hat deshalb einen groBen Einfluss
auf die Hohe der monatlichen Leasingraten. Je hdher
die Sonderzahlung, desto geringer die monatliche

Belastung. Eine Sonderzahlung ist flr Freiberufler,
die nur eine Einnahmen-Uberschuss-Rechnung ma-
chen, besonders attraktiv, weil sie Sonderzahlungen
bis zu 30 Prozent steuerlich geltend machen kénnen.

Wann sind die Leasingraten féllig?

Die Leasingraten werden grundsétzlich monatlich
fallig — auf Wunsch kann aber auch eine vierteljahr-
liche Zahlung vereinbart werden. Um den Leasing-
nehmern ihre Liquiditatsplanung zu erleichtern, bie-
ten einige Leasinggesellschaften die Mdglichkeit,
den Falligkeitstermin auf den Ersten oder den 15.
des Monats zu legen.

Fallen neben den Leasingraten weitere Kosten an?
Fur alle Leasingobjekte besteht eine Versicherungs-
pflicht. Sollte der Leasingnehmer Uber keine eigene
technische Versicherung verfigen, kann die Lea-
singgesellschaft die jeweiligen Leasingobjekte in
eine gunstige Rahmenversicherung aufnehmen. Die
Versicherungspramie wird dem Leasingnehmer in
Rechnung gestellt. Sie wird monatlich erhoben und
ist abhangig vom Kaufpreis der Leasingobjekte.

Ist die Verldngerung eines Leasingvertrags moglich?
Eine ausreichende Bonitat vorausgesetzt, ist eine
Vertragsverlangerung grundsatzlich immer maglich.

Ist es méglich, einen Leasingvertrag wahrend der
Laufzeit zu kiindigen?

Moéchte der Leasingnehmer besonders flexibel blei-
ben, kann die Leasinggesellschaft ihm einen kind-
baren Leasingvertrag anbieten. Dieser Vertrag 1&sst
sich zum vereinbarten Zeitpunkt einfach kundigen.
Zum Kundigungszeitpunkt wird eine zu Vertragsbe-
ginn festgelegte Abschlusszahlung fallig.

Ein Glossar mit ausfuhrlichen Erlauterungen zu
den wichtigsten Begriffen aus dem Leasing- und

Finanzierungsbereich finden Sie beim Bundes-

verband Deutscher Leasing-Unternehmen e.V.
in Berlin. (http://bdl.leasingverband.de/)
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